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VENDEURS 
 

VOTRE
 PARCOURS EN 

 
    ÉTAPES
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ÉTAPE 1
AVANT LA MISE EN VENTE



PRISE DE CONTACT
CONNAISSANCE DE VOTRE

PROJET DE VENTE

Echéance - Raisons de la vente - 
Points particuliers 

RELEVÉ DES CARACTÉRISTIQUES
INTRINSÈQUES DE VOTRE BIEN

 Mesurage - Prestations - Annexes -
Environnement



REMISE D'UN DOSSIER
D'ESTIMATION
DE VOTRE BIEN

RELEVÉ DES DERNIÈRES VENTES 

 Site des impôts - Fichiers des biens
vendus 

CONCURRENCE DES AUTRES
BIENS SUR LE MARCHÉ

Analyse de la conjoncture - Biens
comparables en vente - Eléments de

plus et/ou moins values



FIXATION DU PRIX DE
VENTE ET RÉALISATION
DU DOSSIER DE VENTE 

DÉTERMINATION DU PRIX DE
VENTE ET CHOIX DU MANDAT 

Avantages du mandat simple et
avantages du mandat exclusif 

ÉTABLISSEMENT DES
DIAGNOSTICS OBLIGATOIRES 

DPE - Amiante - Superficie - Électricité -
Gaz - Plomb - État des Sols et Pollution

- Termites

RÉALISATION D'UN REPORTAGE
PHOTOGRAPHIQUE ET/OU VIDÉO 

Retouches photos - Montage Vidéo 



ÉTAPE 2 
LA MISE EN VENTE 



LA COMMUNICATION RÉDACTION DE PLUSIEURS
TEXTES DE COMMERCIALISATION 

Texte affiche Vitrine - Texte Internet -
Texte fichier partagé 

CHOIX DES SUPPORTS
PUBLICITAIRES 

Se Loger- Bien Ici - Le bon Coin-
Logicimmo - ParuVendu- Imagimmo... 

COMMUNICATION SUR LES
RÉSEAUX SOCIAUX 

Facebook - Instagram - Youtube



LES VISITES VISITE DES COLLABORATEURS 

Et discussion de la fiche au réseau 

RELANCE DU FICHIER
ACQUÉREUR 

Par mail et par téléphone 

COMPTE RENDU DE VISITE 

Après chaque visite



 L'ANALYSE DE
L'AVANCEMENT

RADIOGRAPHIE DES NOUVEAUX
ACQUÉREURS 

Adéquation du bien et du projet de
l'acquéreur : discussion à l'agence du

budget et du projet 

ADAPTATION DE LA
COMMUNICATION ET/OU

DU PRIX DE VENTE 

En fonction du retour des acquéreurs
et de l'analyse des statistiques des

demandes de renseignements et du
nombre de visites effectuées 



 L'OFFRE D'ACHAT RECUEIL SUR FORMULAIRE
ÉCRIT DES OFFRES D'ACHAT 

Apport personnel - Conditions du crédit
- Conditions autres (vente d'un autre

bien) - Montant de l'acompte -
Simulation financière - Acompte à

verser - Notaires en présence 

 PRÉSENTATION DE L'OFFRE ET
ANALYSE 

Cohérence sur le marché
Opportunité d'une contre offre



ÉTAPE 3 
 LA PRÉPARATION DU COMPROMIS



DÈS L'OFFRE
CONTRESIGNÉE 

RÉDACTION DU PROJET DE
COMPROMIS  

Collecte des pièces nécessaires :
Intégralité du titre de propriété - Permis
de construire - Certificat de conformité

- Règlement du lotissement - Cahier
des Charges - PV d'AG - Règlement de

copropriété et État Descriptif de
division - Carnet d'entretien etc...

INVENTAIRE DES MEUBLES
MEUBLANTS 

ENVOI DES PROCURATIONS 

ENVOI DU PROJET AUX
NOTAIRES CONCERNÉS 



LA SIGNATURE DU
COMPROMIS 

SIGNATURE À L'AGENCE   

En présentiel

SIGNATURE PAR VOIE
ÉLECTRONIQUE 

En distanciel 



 ÉTAPE 4 
 DE LA SIGNATURE DU COMPROMIS 

À LA SIGNATURE DÉFINITIVE 



 LA PURGE DU DÉLAI
DE RÉTRACTATION 

ENVOI EN LETTRE
RECOMMANDÉE AVEC AR DU

COMPROMIS
 

Date de début dès 10 jours en cas de
rétractation 

VÉRIFICATION DE L'ENVOI DE
L'ACOMPTE AUPRÈS DU NOTAIRE 

Dans le délai des 10 jours à compter de
la signature du compromis 



 LE SUIVI DES
CONDITIONS
SUSPENSIVES 

OFFRE DE PRÊT  

Respect des délais de l'émission d'offre
de prêt 

AUTRES CONDITIONS
SUSPENSIVES 

Vente d'un autre bien - Travaux... 



 LE SUIVI DES
FORMALITÉS 

SUIVI DES FORMALITÉS AUPRÈS
DU NOTAIRE 

PROPOSITION DE DATE DE
SIGNATURE



 LE JOUR DE L'ACTE
AUTHENTIQUE VISITE PRÉALABLE DU BIEN   

ACCOMPAGNEMENT CHEZ LE
NOTAIRE

RELEVÉ DES COMPTEURS : EDF
EAU GAZ 



 LE JOUR DE L'ACTE
AUTHENTIQUE 



La satisfaction de nos
clients est notre plus belle

preuve d'éfficacité

NOS AVIS VENDEURS 
 

NIVEAU DE 
SATISFACTION > 90 %

 
NIVEAU DE

RECOMMANDATION > 90 % 

"Agent très à l'écoute et
suivant bien les

dossiers"
 

Pascale et Nicolas
6 janvier 2021
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